ZOONER

ACADEMY

BROCHURE DEL WORKSHOP

Introduccion a la
Comercializacion
Inmobiliaria

Edicion Developers
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Construye en 6 horas el sistema minimo viable para atraer,
medir, atender y convertir leads inmaobiliarios con CRM, IA,
dashboard y calculo de absorcion.
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Cupos limitados

Online en vivo
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Ideal para desarrolladores
gue quieren vender con sistema,
no por improvisacion.
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SESION 1 | 16 DE JULIO | 19:00 - 21:00 H

Diagnostico comercial
y calculo de absorcion ©

Objetivo: entender si el proyecto esta vendiendo al ritmo que necesita
o si existe riesgo comercial-financiero.

A

\\ \\ \\ \\ \\ \\\A

\
=

=

-
o u

01 Proyecto financiero vs.

proyecto de contexto 02 Tasa de absorcion 03 VGV y metas comerciales

Por qué un desarrollo no se comercializa como Como saber cuantas unidades deben Cémo traducir inventario, ticket promedio
una publicacion, sino como un activo con venderse por mes para cumplir el y plazo en metas mensuales reales.
presién de flujo. plazo objetivo.
i
(D4 cuellos visibles e invisibles (05 Actividad practica
Ddnde se rompe el proceso: oferta, pauta, Radiografia comercial en 15 minutos con VGV, leads, citas,
seguimiento, asesor, CRM o precio. apartados, cierres e inversion.

VGV / ticket promedio = unidades totales - Unidades / meses objetivo = ventas mensuales requeridas -
Ventas requeridas x leads por venta = leads mensuales
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SESION 2 | 17 DE JULIO | 19:00 - 21:00 H

Funnel, CRM, seguimiento
y dashboard

Obijetivo: construir el flujo operativo que conecta campafias, WhatsApp, CRM,
citas, seguimiento y cierre.

Pl Tableros y reportes

Clientes y propledades
on un solo lugar

Funnel comercial inmobiliario

Atraccion, captura, calificacion, cita, apartado, cierre,
posventa y referidos. | TOOLKIT

Tu sistema listo
para usar entu

CRM minimo viable 19 desarrollo

Pipeline, propiedades, clientes, etapas, tareas,
motivos de pérdida y proximo paso.

SLA comercial

Reglas de atencion: contacto en menos de 5 minutos, X3
intentos y cadencia de seguimiento. Ll [@] scripts y seguimientos

Res
en tu embude, para avanzar cada
cOon acion.

Dashboard maestro

Ventas objetivo vs. reales, absorcion, CPL, citas,
cierres, tiempo de atencion y riesgo.

Resultado de la sesion

Un embudo comercial con etapas claras,
CRM operativo y tablero de control para
decisiones semanales.

m = Actividad practica

W od Mapa de fuga para detectar en qué etapa se pierden
oportunidades.
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SESION 3

| 20 DE JULIO | 19:00 - 21:00 H

IA aplicada a campanas,

storyselling y seguimiento

Objetivo: usar la |IA como acelerador de estrategia, contenidos, guiones, visuales,

mensajes de seguimiento y reportes, sin perder criterio comercial.
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Marco de uso serio de |A

La herramienta no es la estrategia: primero claridad comercial, luego produccion.

Buyer persona y oferta

Prompts para perfiles de comprador, motivadores, objeciones y mensajes clave.

Storyselling inmobiliario

Dolor, tension, revelacion, prueba y accion para vender valor, no solo metros.

Campanias y visuales

Hooks, captions, prompts de imagen, reels y piezas listas para pauta.

Secuencia de seguimiento

WhatsApp, objeciones, préximos pasos y plan de accion de 7 dias.
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Tu sistema listo
para usar entu
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La IA no arregla un embudo

roto. Primero hay que
disenarlo.”
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METODOLOGIA ZOONER

Sistema C.A.P.T.A.

Un método simple para ordenar la comercializacion de un proyecto inmobiliario

desde la inteligencia comercial.

Claridad
financiera

VGV, inventario,
ticket promedio,
plazo, absorcién,
margen y
presion de flujo.

02

Arquitectura
del funnel

Del lead = contacto
calificado = cita =
visita = apartado =
cierre,

Produccion
de demanda

Anuncios, leads,
contenidos,
eventos, landing
y remarketing.

04

Trazabilidad
con CRM

Propiedades,
etapas, tareas,
SLA, objeciones,
responsables y
proximo paso.

Analisis
y ajustes

Dashboard, CPL,
tasa de cita,
cierre y reversion,
accion y
absorcion real.

Cada letra deja una decision operativa: qué medir, qué construir,
quién responde y qué se ajusta.

El objetivo no es publicar mas. El objetivo es comercializar mejor con sistema,
datos, narrativa y seguimiento.
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LO QUE TE LLEVAS

Herramientas listas

para usar en tu
desarrollo

Entregamos un sistema practico y completo para que
puedas implementar, calcular y presentar tu propuesta
de valor sin depender de terceros.

C &

Claridad
financiera

Arquitectura
del funnel

VGM, inventario, ticket > lead — contacto —

promedio, plaza, absorcion, cita — visita — apartado

margen y presion de flujo. + cierre,

Produccion
de demanda

anuncios, leads,

e-captura, visuales,

landing y remarketing.
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Trazabilidad
con CRM

Propiedades, etapas,

tareas, SLA, objetivos,

responsables y
proximo paso.

Analisis y
ajustes

Dashboard, CPL,
tasa de cita,
cierre, inversion,

escenario y absorcion real,
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LO QUE TE LLEVAS

CONSTANCIA D
PARTICIPACIO

Al completar el entrenamiento recibiras

una constancia de participacion que
reconoce tu compromiso y las habilidades
adquiridas para aplicar el sistema C.A.P.T.A.
en proyectos inmobiliarios.

Reconoce tu formacion
Certifica tu participacién y las competencias
desarrolladas en el sistema C.A.P.T.A.

Fortalece tu perfil profesional

Diferénciate en el sector inmobiliario con
metodologia y herramientas précticas.

Comparte tu logro

Incluye tu constancia en LinkedIn y demuestra
tu compromiso con resultados reales.
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CONSTANCIA \
DE PARTICIPACION \
ﬁ}na Maria Lé@z Bamirgg

Por haber completado satisfactoriamente el entrenamiento
SISTEMA C.A.P.T.A.

=

Un metodo para ordenar la comercializacion de un proyecto inmobiliario
desde la inteligencia comercial.

'/
Rodrigo Zorrilla
Director Académico

| i! | Fecha de emision

26 de mayo de 2024
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RESERVA TU LUGAR

Construye el
sistema comercial
que tu desarrollo
necesita.

rj] Fechas: 16, 17 y 20 de julio @ Horario: 19:00 a 21:00 h G Modalidad: online en vivo 1@ Duracién total:
6 horas efectivas.

www.zooner.com.mx/comercializacion-developers/

ZOONER ACADEMY - Design. Position. Conquer.

Workshop Online - Introduccién a la Comercializacion

Inmobiliaria - Edicion Developers

Escanea para ver la landing

ZOONER ACADEMY




